Fiere

stranigra preparaia ed esigente. Ci aspellia-
mo visihilita, interesse e sopratiulto confronto.
|l portona sezionale e relativi accessori, sono
elamenti significativi di un settore che invests
in sicurezza, affidabilta, robustezza e design.”
"In un panorama cosi dinamico & mutavoie,
I'evento R+T di Stoccarda rappresenta anco-
ra un vero e proprio punto di riferimerto per i
setlore dell'automazions e della building au
tomation in generale™, commenia Tomma-
so Lunardi di Automatisml Beninca. *Oggi le
manifestazicni fiedstiche sono molto cambia-
{e rispetio al passaio e con essea sono andats
mcdificandosi anche le aspetiative delle azien-
de stessa. La fiera & il luogo nel quale confron-
tarsi con | mercato e agaiornarsi sulle ultime
novita in tema di innovazione e tecnologie. Sa-
ri per nol ['oceasione per far capire |'evoluzio-
ne che nagll ultiml tre-anni ha avuto il gruppo
Beninca Holding e per presentare |'ingresso
nel aruppo dell’azienda Myone”,

Infine, Frederick Krantz. direttora commer
ciale estero di Came: produttors di automazio-
ni. spiega come questo evento henstico rap-
presenti "'occasiong perfatta per presentare
Came a livelle internazionale come leader, in-
terlocutore globale nel seltore delia homs au-
tometion @ nel mondo deld'urcanistica £ dell'al-
1a sicurezza, al quale offre soluzioni integra-
e per ia regolamentazione & || monitoraggio
del flussi e degli accessi. Un'opportunia per
far conoscere || poienziaie della nostra offer-
1a, che si complata con | marchl Bpt, Urbaco
& Parkarg, e presentare In anteprnma la tecno
logia Came Connect, in grado di integrare fra
loro witia le soluzioni proposte dal gruppe’
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Quanto conta I'export
Alla stagnazione del mercato domastco, l&
aziende talane nspondono con siancio alla
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continua evoluziona di quello d'gitre confine.
Ormai la percentuale di export si attesta,

per quasi tutie e aziende da nol intervistate
sul 30-50% dal fatturato complassivo. con
eocezioni 8 spuntl interessant.

Vediamo cosa na pensano | nostn intenastall.
"Uingresso in Paesi fino ad oggi rtenuti, per il no-
stro sattore molto marainal ma che adesso mo-
strano tuttl | segnall per diventare piazze attrattive
nal breave & lUngo terming, & un segnale vivace di
crescia”. spiega Denis Bacchi i Bacchi Genius.
Forte vocazione internazionale per Para: "Al
lualimente I'export ha superato abbondanta
mente Il 50% cel fatiuratc ed e in continua cre-
scita”. confessa Paolo Patruno, marketing
manager Fara, tessuti per tende

Qualita, assistenza e capacita realizzative sono i
pnme requisiti nchiesti dagli interlocuton straniar,
per | quali il prezzo del prodotto ha un'impor-
tanza secondana nspetto aka capaaita di sodd-
sfare le spacifiche esigenze. “BT Group nspon-
de puntuaimente a queste necessita attravarso
una filiera altamente consolidata € a soluzion)
che rappresantano 'ingegno raliane”, sonc e
parole di Filippo Crisafulli di BT Group, au-
tomazioni

Swategie 4l Internazionalizzazione e creazon d
filiali in van paes europal sono alla base della file-
sofa del gruppo BAT Tende da sole: “Oggi il no-
svo Taturato estero rappresenta il 75% del lolas
giro d'afan”, nvifa Paolo Bars, ceo dal gruppo.
La forte espansione del marcato estero dovu-
ta all'attenziona dal consumalore che richieds
pradoth di qualita e di design fartamente inno-
vativi contagia anche azenda che finora nen s
grano spinte fuorj dalle realta domestiche: e |l
caso di TeTZ. “In reaka || mercato internaziona-
le rappresenta una novita per la nostra azien
da", ci dice Leranzo Tarroni, "Questo evento
cosi imporntante ci dara la giusta visione delle

potenziaiita de: nosin progott”

Puntare quas: esclusivameante sul mercato stra

niero: questo il modus operandi di Faac: “An-
che s& |'halia nmane il pnmo mercato per Faac
per volumi d'aftan, meniamo quello mtermazio-
nale |'unico dova possano sussistere (& condi-
zioni per una crescita significativa dall'azienda.
Non a caso, |'export reppresanta || 76% delle
nostre entrate”, dichiara il responsabile sviuppo
prodott Busingss Unit Faac.

Al ¢ sopra del 703 anche i fatturato astero dal
gruppo Baninca: “Lo sviluppo del mercato oltre
| confing itafiani ha cainciso, paralslamenta, con
la creazione di filiali di proprieta in territon @ pa

23 strategici, 9 fino ad oggi”. aggiunge Lumard
di Beninca, “per proseguira, per i restanti mer-
cati attraverso || ratfiorzamento di canali distri-
butivi professionall, Tall scelte strategiche pre-
annunciEno ke precisa intenzione dall'azenda di
indirizzarst a un pubblico pil vasto”

Tendenze tecnologiche,
economiche e normative
Tecnologia & narmative vigenti aiutano | produt-

1on a progorre la ncerca di soluzioni innovatve
adatte a migliorare e rendere confortevall Iz vi-
1a e il lavore dituttl | giorni, £ indiscusso che
tecnologia @ nomative debbano cammingre di
pari passo e adeguars| alle esigenze che deri-
vano dall'utiizzo di sistemi sermpra pit avanzat,
Grande importanza nveste |8 riquallficazione
gnergetica e 'so di fonti rnnovabill e matesiall
adatti a contenare | consumi energetici
"Proporra costantemente prodotti e servizi in-
ovativi, mvestire in ricerca e sviluppo, nan ven-
dere al prezzao piti basso: guesta &, seconde |l
rmic pansiero, |'unica tendenza da seguire”, di-
chiarz Alessandro Brusi, diretiora commer-
ciale di Pasini, cassonetti & avwolgibill, “Indutzbs
saranno all'inzio | sacdficl In R&D, pai pramiat
da risuttati importanti sul mercato”.
“Nella nicchia della protazione solare lecnica,
| driver principali di avoluzione tecnologica so-
no due: nuovi matenali per el tecnicl, & sistzmi
automatic! di movimentazione.”, spiega Mau-
re Marinello di Maringllo Tende. “Affrontandao il
mercato con questo spinto, la parte economi-
ca passa automaticameanie in secondo plana:
riteruamo infatll fendamentale non offrire || pre
ventivo a! prezzo pid basso ma offrire fa miglior
tecnologia disponibile sul mercato.”
“Da semprs il gruppo Bat e sensibile alle que-
stioni normMmative e cartificative dei suoi prodotll,
interviens Pacio Bars di Bat; "oltre ai test pre-
visti per I'adeguamento alle norme dl scurezza
vigenti, | nostrl prodetti vengano sotlopesti a
un‘altra sene di test volontari, nella maggioran-
za del cas| avvalorati da entl terz2i riconosciuti in
tutto Il monde, comes TUV Rheinland.”
Simone Mazzon. ceo di KE, pergolz e ienda
paria di un notavole incremento del settore delle
strutture (per la copertura e |'arregio dell’ outdo-
ar, “con l'inserimento di nuovi sistami a lamella
o con tessuto ad arrotolamento, nuovi sistarmi

9, Tommaso Lunardi,
Automatismi Beninca.
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11. La produzione di
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12. Paolo Patruno,
Para.

Neopor®: il materiale del futuro
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I’evoluzione
nell’'isolamento termico

DR NEOBLOCK & il nuovo cassonetto modulabile in Neopor®,
un materiale innovative che, grazie alle microsfere di grafite
incapsulate al suo Interno, garantisce il massimo isolamento
lermico. un‘eccellente resistenza alla compressione e una
elevata capacita di assorbimento delle radiazioni infrarossi.
Leggero e resistente alla compressione, DR NEOBLOCK &
I'ideale per la realizzazione di sistemi di isolamento a cappotto
e la sua struttura modulare lo rende adatto ad ogni tipo di
architettura.

DR NEOBLOCK: I'evoluzione nell'isolamento termico.
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