Wie ein italienisches Unternehmen
die Krise bewadltigt hat

Corona hat in Europa Italien als erstes
Land voll und ohne Vorwarnung er-
wischt. Der Rest der EU konnte sich auf
Grund von Erfahrungen und Hinweisen
aus Italien besser darauf vorbereiten.
Italien war sozusagen das Frithwarnsys-
tem und damit wegweisend bei der Maf3-
nahmenergreifung. ,,Obwohl der Lock-
down zeitgleich mit dem Saisonstart,
also in einer fiir Para wirklich wichtigen
und entscheidenden Zeit des Jahres, zu-
sammentraf, hat das Familienunterneh-
men das Vertrauen und die Kampfbe-
reitschaft nicht verloren und daher auch
die Kommunikationstatigkeit im italie-
nischen Fernsehen und auf den sozialen
Kandlen nicht aufgegeben®, berichtet
Nikolaus Kratz, Tempotest-Botschafter
fiir Deutschland. Ein starkes Signal fiir
alle Partner und Kunden - trotz des
Lockdowns — in den H&dusern der End-
kunden prasent zu sein!

Nikolaus Kratz: ,,Wir waren in der gesamten
Zeit immer lieferfahig und konnten so auf
die gestiegene Nachfrage, insbesondere aus
Nord- und Mitteleuropa, reagieren.“

Viele Menschen mussten ihren Os-
ter- und Sommerurlaub streichen und
zuhause verbringen. Das sogenannte
Cocooning wird modern, die Menschen
verbringen mehr Zeit zuhause und ha-
ben die Bereitschaft, Zeit und Geld ins
Eigenheim zu investieren, wovon auch
die Sonnenschutzbranche profitiert.

»Das gute Wetter in den letzten
Monaten mit viel Sonne ist natiirlich
ebenfalls ein sehr guter Umsatzbringer.
Auch wird durch die heiflen Sommer-
tage das Bewusstsein fiir Energieein-

sparung durch Sonnenschutz viel wich-
tiger®, berichtet Nikolaus Kratz. Durch
Sonnenschutz 1dsst sich drastisch die
Heiz- und Kiihlenergie von Hédusern re-
duzieren. Wenn alle Hauser in Europa
entsprechend beschattet waren, wiirde
die viel diskutierte CO,-Bilanz ganz an-
deres aussehen.

Corona hat aber auch gezeigt, wie
wichtig es ist, hier vor Ort in Europa
zu produzieren. Para Tempotest ist 100
Prozent ,,Made in Italy“, auch die Vor-
lieferanten stammen ausschlief3lich aus
Europa, so dass das Unternehmen zu
keiner Zeit Lieferengpdsse hatte. Niko-
laus Kratz: ,,Para war in der gesamten
Zeit immer lieferfahig und konnte so
auf die gestiegene Nachfrage, insbe-
sondere aus Nord- und Mitteleuropa,
reagieren. Eine qualitativ hochwertige
Produktion mit entsprechenden Fach-
krédften in Europa zahlt sich letztend-
lich aus.“

Para hat aber auch grof3e Solidaritat
durch ihre Kunden erfahren. Taglicher
Informationsaustausch iiber die Lage in
Italien sowie das gemeinsame Handeln
und Vorgehen hat alle trotz der physi-
schen Entfernung ndhergebracht und
das gegenseitige Vertrauen gestarkt.

Viele neue Projekte erwartet das Un-
ternehmen nun: Eine ganz besondere
Kollektion fiir Architekten, fiir den Be-
reich HORECA und weitere Projekte
wurde in den letzten Monaten ausgear-
beitet. Genau das richtige Tool, um in
diesen Mérkten erfolgreich zu bleiben.

Das Unternehmen schaut voller Zu-
versicht in die Zukunft. ,2021 feiert
Para 100-jdhriges Bestehen und wir
sind uns sicher, dass wir aus dieser
Krise gestarkt herausgehen werden®, so
Nikolaus Kratz. Mit ,,Share your Tempo-
test” wurde das Jubildumsjahr 2021 be-
reits eingeldutet. Ein kleines Spiel fiir
alle Freunde von Tempotest: Einfach
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ein Foto unter einer Markise mit Tem-
potest-Gewebe machen, hochladen und
liken. Das Bild mit den meisten Likes
bis Ende des Jahres bekommt ein tolles
100-Jahre-Geschenk!

www.para.it
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SMARTHOME:
STEUERN SIE IHR
SEKTIONALTOR
PER APP!
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Smart s the new power

homematic®

Smarte Garagentor-Antriebe von
Novoferm lassen sich mit gangigen
SmartHome-Systemen nutzen und
kombinieren. Bei entsprechendem
Zubehor gentligt eine Fingerbewe-
gung, um das Tor zu offnen oder zu
schliefen, die Antriebs-Beleuchtung
ein- oder auszuschalten sowie den
Torstatus abzufragen.
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Erfahren Sie jetzt mehr auf
dem Novoferm YouTube Kanal:

www.youtube.com/NovofermVideos




